iTARDIY状元磁性组合柜 全球独家专利产品
全国各省各地区 合作伙伴登记表

这是共建市场、同享效益和长期互利互惠的合作关系，双方都应慎重且仔细评估。
请您详细阅读合作条件及填写表格的信息后,寄至iTARDIY@gmail.com邮箱，谢谢。
登记期限: 即日起 至 2015年6月30日(额满为止)
	合作条件

	1. 镇申iTARDIY寻找能长期相互配合、相互尊重、相互守信、用心经营、努力推广、达到三赢(镇申iTARDIY、合作伙伴、消费者) ，并有发展潜质的合作伙伴。
2. 合作伙伴有一定的经营理念，认同并接受镇申iTARDIY的管理督导、经营理念并承担相应经营风险，依据镇申iTARDIY的管理要求展开经营活动，共同采取有效措施，规范市场。
3. 合作伙伴在当地市场拥有或可租赁良好经营场所,如:实体店面、网络店面、手机店面等，并且确保经营方式符合镇申iTARDIY品牌及产品形象展示要求。
4. 合作伙伴必须拥有一定的资金实力，并在当地有丰富的客户资源、人际关系资源、以及良好的市场拓展能力。
5. 合作伙伴熟悉所在地区的市场竞争、消费习惯、市场特征等等。
6. 合作伙伴愿意配合镇申iTARDIY，于所在地区内投放适度的广告宣传，加强品牌推广。
7. 有家具行业相关经验者，优先考虑。




	一. 个人信息

	姓名
	
	性别
	□男  □女

	生日
	西元
	
	年
	
	月
	
	日
	民族
	

	身份证号码
	
	籍贯
	

	通讯地址
	

	电子邮件
	

	QQ号码
	

	手机号码
	

	固定电话
	

	传真号码
	

	教育程度
	□无          □小学        □初中          □高中
□大专专科    □大学本科    □研究所硕士    □博士



	
二. 从业经历

	从事过家具行业
	□是(请于下方具体说明)     □否    

	从事过的行业
	


	目前从事行业
	


	目前从事行业年数
	





	
三. iTARDIY状元磁性组合柜合作详情登记报名表

	登记日期
	西元2015年		  月		  日 
	以镇申iTARDIY之
Email收到日期为准

	申请省份
	
	省
	申请地区
	

	可投入资金
	□【特约分销商】
   RMB￥1万元(换算新台幣NT$5萬元)
□【区域经销商】
   RMB￥50万元(换算新台幣NT$250萬元)
□【省级总经销】
   RMB￥200万元(换算新台幣NT$1,000萬元)

	登记报名
汇款指定账户
	中国地区: 中国银行深圳坪山支行
户名: 秦钰勋
汇款账号: 7419-6270-9865
转账账号: 6217-8620-0000-2257-427

台灣地區: 永豐銀行內湖分行
户名: 正陞興業有限公司
代碼：807-1343
帳號：134-031-00-10889-2 

	报名費
人民币￥1万元
新台幣NT$5萬元
汇入账号
	请您提供汇款收据查核

	
	行名:

户名:

账号:

	
	名额有限,依报名登记顺序审核,审核未通过,无条件全额退款
即日起 至 2015年6月30日额满为止

	
四. iTARDIY状元磁性组合柜合作详情

	预计开店时间
	□马上    □一个月    □三个月    □半年    

	是否自有场地
 (可复选)
	
□是 (请勾选下方场地选项)          □否
  □实体店面       □购物商城柜位   □大卖场柜位
  □百货公司柜位   □行动夜市摊位   □手机群组
  □网络电商平台   □网站网页
  □其他(自行说明)

    _________________________________

	我的人脉族群
及店铺资源
(可复选)
	
□家庭      □小区       □幼儿园     □学校  
□公司行号  □行政机关   □图书馆     □医院
□书局书城  □购物商城   □大卖场     □百货公司
□其他(自行说明)

   _____________________________________________

	如何得知iTARDIY报名登记信息
	□镇申网站    □亲友介绍
□微信        □LINE 
□QQ         □FB 

	培训方式
	□指定地点专业培训
□网络在线专业培训
□电话专业培训

	  

五. 经营计划(如表格填写不够,可自行扩充)

	




	        以上个人资料仅供镇申塑钢防水家具(深圳)有限公司 / 正陞興業有限公司iTARDIY状元磁性组合柜     申请合作销售资格之审核、评估等相关作业使用,绝不外流个资,并以保密档处理!! 
www.iTARDIY.cn  www.cheng.com.tw  镇申/正陞制表2015-04-25
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